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Uvodnik

Tudi javna uprava, ki je ves čas izpostavljena 
javnosti, se mora v kriznih časih obnašati 
racionalno in gospodarno, kar pomeni, da se 
morajo enako obnašati tudi podjetja, ki delajo 
zanjo. S tem zalogajem smo se morali soočiti 
tudi v našem podjetju in ta situacija nam ni bila 
ravno všeč, vendar nam je uspelo prebroditi 
vse ovire in ohraniti vodilno pozicijo na trgu, 
poleg tega pa še vedno uspevamo izpolniti 
pričakovanja naših strank. 
Cene IT storitev na trgu že nekaj časa ne 
dosegajo želenih vrednosti in ko danes 
razmišljam, kam bi v bližnji prihodnosti usmeril 
svojega otroka, imam v mislih vedno kaj 
drugega kot študij računalništva in informatike 
ali delo v IT industriji. Zakaj?
Država skuša pomagati podjetjem z različnimi 
subvencijami, med drugim z državno pomočjo 
(za kar ji je že zmanjkalo denarja) in z nižanjem 
davčne stopnje v različnih storitvenih panogah 
(frizerstvo, čevljarstvo, šiviljstvo), s čimer želi 
pravzaprav znižati stopnjo sive ekonomije. 
Podjetjem, ki delajo pretežno za državo in si 
zaradi transparentnosti svojega poslovanja 
ter pridobivanja novih poslov preko javnih 
naročil sive ekonomije sploh ne morejo 
privoščiti, pa država ne ponuja nobenih olajšav. 
To pravzaprav pomeni, da pomaga tistim, ki 
državnega proračuna ne polnijo dovolj, in skuša 

kontrolirati tista, ki jih nima in jih nikoli ne bo 
mogla imeti pod želenim nadzorom, obenem 
pa država dovoljuje, da v ostalih gospodarskih 
panogah ceno storitev narekuje svobodni trg, 
ki IT podjetja sili v vse večjo konkurenčnost 
in nižanje cen svojih storitev (kar ustreza tudi 
državi), da bi lahko sploh obstala. 
Ali je to res pomoč oziroma pravi recept za 
preživetje?!
Kljub zatečenemu stanju, vsem varčevalnim 
ukrepom in krčenju investicij naših kupcev smo 
v našem podjetju uspeli poiskati dovolj rezerve 
in poguma, da smo v teh težavnih časih začeli 
z delom na treh novih projektih na področju 
pravosodja in razvili nov produkt za upravljanje 
dokumentnih sistemov, poimenovan Origami, 
ki je že bil uvrščen v finale Microsoftovega 
izbora za naj produkt leta 2009. Letos smo tudi 
izpopolnili nekaj naših že ustaljenih produktov 
na področju eUprave »eVEM« in zdravstva 
»BiRPiS«, o čemer si lahko več preberete v 
pričujoči reviji.
V zadnjem letu smo odprli tudi nekaj novih 
področij, ki se jih v preteklosti še nismo lotili, 
ker se zavedamo, da preživetje na trgu ni 
pogojeno le z obsegom posla pri obstoječih 
strankah in ravno tako ne želimo spati na 
lovorikah iz preteklosti. Kot vodilno slovensko IT 
podjetje v regiji (v Sloveniji in na Balkanu) smo 

prav tako ponosno prevzeli izziv in podpisali 
dva nova projekta na Bližnjem vzhodu (Bahrain) 
in v vzhodni Evropi (Moldaviji), saj ne moremo 
več čakati na lokalne razpise in proračune, ki 
se iz leta v leto tanjšajo. K temu nas spodbujajo 
tudi mednarodna priznanja, kot je nagrada za 
e-storitev leta 2009, ki jo je za rešitev »one-
stop-shop« (eVEM) junija v New Yorku od 
generalnega sekretarja Združenih narodov (UN) 
g. Bana Ki-Moona prejela naša stranka.
Skupina SRC že vrsto let deluje regionalno in v 
bodoče pričakujemo, da bomo naše poslovanje 
razširili v globalne razsežnosti. Meje si 
postavljamo sami in postavili smo si jih visoko. 
Kljub krizi in razmeram na trgu bo naše podjetje 
tudi v bodoče stremelo k izpolnjevanju 
svojega poslanstva postati globalno prisotno 
podjetje za poslovne tehnologije in vodilni v 
jugovzhodni Evropi.
Z Nietzschejevo izjavo »What doesn't kill us, 
makes us stronger« bi lahko opisali trenutno 
situacijo, s katero se v zadnjem letu soočajo 
vsa IT podjetja in sistemski integratorji, kot je 
skupina SRC, vendar če drži Darwinova teorija 
preživetja: »The most adaptable will survive,« 
potem se mi štejemo med najbolj prilagodljive 
preživele »survivorje«.

Kriza je tu, vendar življenje teče dalje in mi smo 
krizo izkoristili kot priložnost – priložnost za 
prerazporeditev notranjih sil in spremembo na bolje. 
Optimizirali in racionalizirali smo svoje poslovanje, v 
novo leto vstopamo sveži, bolj agilni in pripravljeni 
na nove izzive, v kolikor pa se IT trg ne bo kmalu 
stabiliziral in postavil nazaj na noge, bodo naslednji 
koraki bolj boleči. 
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Samo najboljši 
ostajajo!

Pridite, preverite in preizkusite sami! Simulirajte vaše poslovne procese v MatrixRoom-u!
Za vstop v MatrixRoom pokličite SRC Trženje na številko: (01) 600 70 00 ali pišite na: matrixroom@src.si


